
CERTIFICATION

COMPETENCES 

LANGUES

06 61 84 70 97

pagesmickael@yahoo.com

Montbrison 42600

Permis B

CONTACT

Manager du
développement
commercial (titre RNCP
niveau 7)

Management
Prospection commercial 
Négociation & closing
Développement
portefeuille clients
Pack office
Techniques de vente
Gestion de CRM

Anglais scolaire  
Espagnol scolaire 

PAGÈS MICKAEL

EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES

DIPLÔMES ET FORMATIONS

BUSINESS DEVELOPER / COMMERCIAL

JUIN 2025 -
AUJOURD’HUI

Free (Groupe Iliad)

Chef de secteur Sud-Est

2022 - 2024Pocketcamp 

2020 - 2021

Prospection physique
Développement des capacités de négociation 
Atteinte des objectifs commerciaux 
Développement commercial 
Négociation commerciale et signature de contrats 

2022 - 2024 Master MBA Management Commerce
Entrepreneuriat 

MBWAY/ IPAC Business school Paris (75)

2021 - 2022Bachelor Responsable de projet Marketing et
Communication 

Maestris  Valence (26)

26 ANS 

BTS Management des Unités Commerciales 

Maestris  Valence 

BAC général Économique et Social 

Lycée Algoud Laffemas Valence

2018 - 2020

2017

Business developer Paris (75)

Prospection multicanale
Salons professionnels 
Management
Développement du portefeuille clients 
Gestion d’un CRM

Bouygues Telecom (Valence)

Conseiller de vente manager adjoint

NKLM Groupe (Valence)

Chargé du développement commercial (Alternance)

2022 - 2024

Profil commercial et entrepreneurial, orienté vers le développement
et la performance. Je m’investis pleinement dans la croissance
d’une activité et la conquête de nouveaux marchés.

PERSONALITÉ

Excellent relationnel
Écoute
Polyvalence
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