
P R O F I L

Dynamique, créatif et rigoureux.
30 ANS 

PERMIS B 

LANGUES
Français - courant 
Arabe - courant
Anglais - niveau B2
Espagnol - niveau B1

SAÂD MOUDNIB
ÊTRE ACTEUR ET PARTENAIRE DU

DEVELOPPEMENT 

Le Comptoir Seigneurie Gauthier, Paris XV
Management et vente en alternance (BTS MUC)

Contribution à l’activité commerciale de l’équipe:
Vente, Conseil client ( (B to B 80%) prise de commande, ouverture de
compte), agencement du magasin.
Gestion des stocks (réassort flux tendus).

SEPT 2017 - AOUT 2019

C O N T A C T

+33 6 15 74 14 93

Saad.moudnib@gmail.com

9 Allée Mozart, ARGENTEUIL 95100

(FRANCE)

E X P E R I E N C E S  P R O F E S S I O N N E L L E S  

École d'études supérieures
ICOGES, PARIS XV (obtenu)

BTS MANAGEMENT DES UNITÉS
COMMERCIALES (MUC)

SEPT 2017 -  AVRIL  2019

Lycée Gustave Monod, Enghien
(95)

Baccalauréat - Ressources
Humaines & communication

SEPT 2013 - JUIL  2016

F O R M A T I O N

Techniques
commerciales Management & Vente

Savor être &
Savoir vivre 

Connaissances &
Maîtrise informatique 
(word,wordpress,
excel,..)

C O M P É T E N C E S

SOCIÉTE UNE PIECE EN PLUS: Pôle PARIS Auberviellers -
DIRECTEUR ADJOINT 

 JANV. 2023 - AVRIL 2024

Accueil et conseille client. Gestion d'équipe et back office, gestion des
stocks.
2 MILLIONS D'EUROS CA GENERE / AN

IMCP, Paris X (75)
SEPT 2020 - JUIN 2021

BACHELOR (obtenu)
Responsable de Développement
Commercial 

LOISIRS
MUSIQUE (écriture, enregistrement studio)

 SPORT - AUTOMOBILE 

Ecole supérieur IMCP Niveau
Master 1 - Manager d'affaires

   OCT 2020 - DEC 2022  
BOUTIQUE ANDRÉ (Vélizy 2) EN ALTERNANCE (BAC+3 BACHELOR)
RESPONSABLE DE DEVELOPPEMENT COMMERCIAL

Vente et management d’équipe. Etude de marché, proposition
commercial, sélection intuitive de produit, gestion d’équipe.
Développement du chiffre d'affaire de la boutique dans le réseau.

Responsable animation & développement commercial Philip Morris x
IMPACT

 OCTOBRE 2024 - SEPT 2025

Gestion relation client, développement du chiffre d'affaire et
portefeuille client, promotion de la gamme.

SEPTEMBRE 2025- ACTUELLEMENT EN POSTE 
 Responsable commercial B to B - Chef de secteur 95 / 93 / 60

KIWI VAPOR

Implantation et développement de la marque en bureau de tabac &
vape shop.
Gestion relation client, assurer le suivi et développement du chiffre
d'affaire et portefeuille client, promotion de la gamme.


