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Permis B + Véhiculé

COMPÉTENCES

Négociation

Communication & écoute

active 

Maîtrise des techniques de

vente

Force de proposition

Fidélisation client

Management du temps et des

projets

Organisation et suivi des

livraisons

Esprit critique objectif

FAC DES SCIENCES AMIENS
1990- 1991

DEUG SNV (Sciences de la
Nature et de la Vie)

Basketball : 7 ans SQBB (4

ans en tant que capitaine)

Volleyball : 4 ans au FLSQ

niveau R1 et N3, 15 ans en

loisirs

LOISIRS

EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES

PROFIL
Professionnel de la vente avec plus de 30 ans d’expériences dans le développement des
relations commerciales, je suis motivé par les nouveaux challenges et l’envie de
contribuer à la croissance de l’entreprise. Doté d’un sens aigu de l’écoute et une
approche axée sur les solutions, je m’efforce de comprendre et de répondre aux besoins
spécifiques des clients, tout en renforçant leur fidélité.

DEPUIS JANVIER 2024OPTIMHOME
Entrepreneur individuel - Conseiller commercial immobilier

AOÛT 2019 - DECEMBRE 2023FRISTOT IMMOBILIER
Conseiller commercial immobilier

JUIN 1994 - JANVIER 2019METRO Cash & Carry France
Manager Fruits & Légumes ;
    Manager Epicerie-Droguerie-Liquide ; 
        Manager Libre Service Frais (BOF,
Charcuterie, Traiteur, surgelés)

Prospection et acquisition de biens
Evaluation des biens immobiliers 
Conseil et accompagnement des clients dans leurs projets personnels et professionnels
Promotion des biens par la rédaction des annonces, l’organisation des visites et l’utilisation des
différents canaux de communication 
Négociation des offres d’achat entre vendeurs et acheteurs pour parvenir à des accords satisfaisants
entre les deux parties
Suivi administratif et juridique en collaboration avec les notaires, banques et autres parties impliquées
Développement du réseau et de la notoriété

Gestion des rotations des stocks
Gestion des commandes clients
Gestion & participation aux animations sur Halles
Management d’une équipe jusqu’à 9 personnes

Manager Préparation de commandes

Assistant manager  Fruits & Légumes (4 ans)

Mise en place des tournées de livraison
Préparation des commandes clients
Livraison
Suivi et résolution des litiges
Analyse de la performance livraison, identification des leviers d’optimisation du transport
Accompagnement des clients dans leur transition Cash - Livraison


